Vinculacion a Mercados Internacionales
CALENDARIO DE SESIONES PRESENCIALES

5{83‘2 Puebla N

GOBIERNO DE LA CIUDAD

OBJETIVO SESION DURACION HORARIO
Del 24 de junio al APLICACION DE Identificar el potencial exportador y el nivel de preparacion N/A N/A Modalidad:
22 dejulio DIAGNOSTICO INICIAL internacional de la empresa. Virtual
Proporcionar conocimientos esenciales sobre los
R principales tratados internacionales firmados por México,
: r ratificacion im n el marco juridi
24 de julio TRATADOS INTERNACIONALEs | Y P ocelsosle 1 Cgco 37 £ Wi ferveids e Gl mmpes Juie fze l1de1 4 HORAS 10:00 a 14:00 HRS
CLAVE DE MEXICO hacional, esta.can 0 su importancia en areas como
comercio exterior, derechos humanos y sostenibilidad
ambiental.
31 de Julio ) Impulsarla|ptgrnaC|onallzaC|on de las empresas mediante 1de 2 4 HORAS 10:00 2 14:00 HRS
X SESION L. el establecimiento de contactos estratégicos y la
e IESTRATECTR articipacion en oportunidades concretas de negocio
DE PRECIO PARA LOS MERCADOS | © pac P , - 9 ’
INTERNACIONALES? como ferias, ruedas de negocio, misiones comerciales y
07 de agosto alianzas institucionales a nivel global. 2de2 4 HORAS 10:00 a14:00 HRS
Analizar las caracteristicas, dinamicas y sectores clave de
21 de agosto L e los principales mercados internacionales (Asia, Medio 1de2 Gl 10:00 = SR
T e e TS Orlgnte. Estados. Unlplps, Canada, (}entroamenca y el
EN EL EXTERIOR Caribe) para identificar oportunidades reales de
28 de agosto exportacion, inversién y cooperacion comercial para las 2de 2 4 HORAS 10:00 a 14:00 HRS
empresas mexicanas.
Conocer de primera mano los procesos, desafios y
e oportunidades que enfrenta una empresa poblana con
04 de septiembre VISITA A EMPRESA actividad exportadora, con el fin de identificar aprendizajes 1del 5 HORAS 10:00 a 15:00 HRS
EXPORTADORA practicos, estrategias efectivas y contactos clave que
permitan fortalecer las capacidades exportadoras de las
empresas participantes en la visita.

=3

W




