
Del 24 de junio al 22 de julio

24 de julio de 2025

31 de julio de 2025

07 de agosto de 2025

14 de agosto de 2025

21 de agosto de 2025

28 de agosto de 2025

04 de septiembre de 2025

04 de septiembre de 2025

11 de septiembre de 2025

18 de septiembre de 2025
Modalidad: Presencial
Horario: 10:00 a 14:00

25 de septiembre de 2025

02 de octubre de 2025 

09 de octubre de 2025

16 de octubre de 2025

23 de octubre de 2025
Modalidad: Presencial
Horario: 10:00 a 14:00

Modalidad: Virtual
Horario: 10:00 a 12:00

Modalidad: Virtual
Horario: 10:00 a 12:00

Modalidad:
Virtual

Modalidad: Presencial
Horario: 10:00 a 14:00

Plan de Formación Especializado en Comercio Exterior
CALENDARIO DE SESIONES

MÓDULO OBJETIVO TEMA DE LA SESIÓN FECHA FORMATO

DIAGNÓSTICO

MÓDULO I.

PROCESO DE
EXPORTACIÓN

MÓDULO II.

¿CÓMO DEFINIR MI
ESTRATEGIA DE PRECIO
PARA LOS MERCADOS
INTERNACIONALES?

Las personas participantes 
serán capaces de incursionar 
con éxito en los mercados 
internacionales con un 

modelo de negocio eficiente y 
rentable.

Identificar el potencial exportador
y el nivel de preparación 

internacional de la empresa.

Las personas participantes 
podrán aplicar conocimientos 
y técnicas de cotización 

internacional para elaborar de 
manera efectiva y precisa 
presupuestos que cumplan 
con los estándares y requisitos 

del comercio global.del comercio global.

Aplicación de diagnóstico inicial

Exportar, opción de crecimiento para las MiPymes

¿Cómo detectar mercados potenciales internacionales?

¿Qué son y cómo funcionan los INCOTERMS 2020?

Simulación de situaciones de riesgo,
utilizando los INCOTERMS

¿Cómo integrar una cotización internacional?

El funcionamiento de la carta de créditoEl funcionamiento de la carta de crédito
como forma de pago

"La importancia de entender las diferencias culturales en 
las negociaciones"

Errores más comunes al exportar

¿Cómo contratar los servicios de una
agencia aduanal?

Plan de negocios para proyectos de exportaciónPlan de negocios para proyectos de exportación

¿Qué es una fracción arancelaria y los tipos
de transporte que existen?

¿Qué es el empaque y la medición eficiente?

¿Cuáles son las obligaciones para compradores
y vendedores?

¿Qué son los costos logísticos?

Formulación de la estrategia de precioFormulación de la estrategia de precio


